
 O ciclo de vida 
de um carro

do stand 
ao abate

A decisão de compra

Financiamento através de crédito 
automóvel

Seguro automóvel obrigatório

Despesas fixas anuais 

Manutenção e inspeções

Substituição, venda ou retoma

Fim de vida e abate

Desvalorização e valor de revenda

?

Antes de entrar num stand, é essencial perceber se o carro 

serve o seu dia a dia. Avalie o número de quilómetros 

anuais, o tipo de trajeto e o orçamento disponível. 

A decisão entre carro novo, usado ou elétrico deve 

considerar o custo total de propriedade (TCO).

O crédito automóvel é a forma mais comum de compra. 

O Banco de Portugal define TAEG máximas: 10,8% para 

carros novos e 14,2% para usados (4.º trimestre 2025).

A prestação mensal não deve ultrapassar 30% do 

rendimento líquido. Escolher o prazo certo é essencial para 

não pagar juros excessivos. 

Todos os veículos devem ter seguro de responsabilidade 

civil. Desde 2025, os capitais mínimos são de 6,45 milhões 

de euros para danos corporais e 1,3 milhões para danos 

materiais (Decreto-Lei n.º 26/2025)

Após a compra, entram em cena custos fixos como IUC, 

combustível ou eletricidade, manutenção, seguro e 

inspeções.

O custo anual médio situa-se entre 1.500€ e 2.800€. 

Planear um ‘orçamento de propriedade’ ajuda a evitar 

surpresas.

A primeira inspeção é obrigatória aos 4 anos e, depois, a 

cada 2 até aos 8 anos de idade. Após esse período, passa 

a ser anual.

O custo médio da inspeção em 2025 é de 36,64€, 

segundo o Diário da República. A manutenção preventiva 

prolonga a vida do veículo e reduz avarias. 

Com o aumento da idade e do custo de manutenção, pode 

compensar vender ou trocar. O valor de revenda médio 

após 8 anos ronda 30% do preço inicial.

Quando o carro atinge o fim de vida útil, deve ser entregue 

num centro autorizado para reciclagem e emissão do 

Certificado de Destruição. Só assim cessa a obrigação de 

pagar o IUC.

Há incentivos ambientais para quem substitui por veículo 

elétrico.  

Os carros perdem cerca de 20% do valor no primeiro 

ano e até 50% nos primeiros cinco. Marcas fiáveis e 

procuradas mantêm melhor valor residual. A escolha 

certa poupa dinheiro na hora da revenda. 

Ano 0 Ano 5

Um carro é um compromisso de longo prazo, 

com custos que se prolongam durante toda a 

sua vida útil. Este infográfico mostra as principais 

etapas - da compra ao abate - e o impacto 

financeiro e legal em cada fase. 

Ano 0

Ano 0 a 1

Ano 3 a 8

Ano 1 a 10

Circular sem seguro implica coimas 

e apreensão do veículo. 

 Avalie se o custo de manutenção 

anual já supera o valor de revenda. 

Ano 5 a 10

Ano 15 a 25

Um carro não é um investimento 
financeiro, mas uma decisão de gestão. 
Planear o ciclo de vida - da compra à 
venda - permite poupar milhares de 
euros e evitar custos inesperados.

A escolha informada é sempre o 
melhor seguro para o seu orçamento 
familiar. 

doutorfinancas.pt

http://doutorfinancas.pt

